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VIKTIG INFORMATION TILL INVESTERARE
Detta ar en sammanfattning och introduktion till det fullstandiga prospekt som upprattas i samband med erbjudandet. Prospektet for Bricknode Holding AB kommer efter
godkannande fran Finansinspektionen finnas tillgangligt for nedladdning pa www.bricknode.com och www.gcf.se. Alla investeringar i aktier ar forenade med risktagande.
| prospektet for Bricknode Holding AB finns en beskrivning av potentiella risker som &r forknippade med bolaget och dess aktie. Innan ett investeringsbeslut fattas skall
dessa risker tillsammans med 6vrig information i det kompletta prospektet noggrant genomlésas. Upptagandet till handel pa Nasdaq First North Growth Market galler
enbart i sa matto att bolaget uppfyller Nasdaq Stockholms listnings kommittés krav. Disclaimer: Géteborg Corporate Finance AB &r finansiella radgivare at Bricknode
Holding AB i samband med erbjudandet. Da samtliga uppgifter harror fran Bricknode Holding AB friskriver sig Goteborg Corporate Finance AB fran allt ansvar for innehallet
i detta dokument. Detta dven avseende andra an direkta eller indirekta ekonomiska konsekvenser till f6ljd av investeringsbeslut eller andra beslut som helt eller delvis
grundas pa uppgifterna i detta dokument.




VD och styrelseordforande har ordet

Stefan Willebrand, VD och grundare Bricknode, kommenterar:

”Under drygt tio ar av utveckling och nara samarbete med tidiga kunder har
Bricknode lyckats skapa en skalbar och global mjukvaruprodukt som stodjer alla
typer av finansiell verksamhet. Genom att vara pionjarer inom SaaS-l6sningar
(Software as a Service) for finansbranschen har vi skapat ett effektivt alternativ till
konsultdrivna [0sningar. Vi har hjalpt vara kunder att ta nya finansiella produkter
till marknaden pa ett satt som tidigare inte varit mojligt. Vi har dven uppnatt
natverkseffekter dar vara kunder utbyter tjanster inom var plattform och pa det
sattet hjalper vi dven till att skapa nya affarer for vara kunder.

I grunden har vi byggt ett operativsystem for finans med tillhérande
specialapplikationer fér olika omraden inom finansbranschen. Genom

Bricknode och andra mjukvaruleverantorer kan vi fortsatta expandera floran

av applikationsstdd, vilka ar enkelt atkomliga genom den marknadsplats for
applikationer som vi har skapat. Vi har under aren byggt upp ett starkt och
dedikerat team och det &r nu dags for oss att ta nasta steg i var internationella
expansion. En notering starker var profil och 6kar kdinnedomen om vart varumarke
samtidigt som vi bjuder in fler dgare att vara med pa var fantastiska resa som bara
har borjat.

Bricknodes kunder bestar av olika typer av finansiella verksamheter och FinTech-
bolag. Pa det sattet far vara aktiedgare exponering mot hela digitaliseringen av
finansbranschen utan att behova ta risk i ett enskilt varumarke.”

Robert Lempka, ordférande Bricknode, kommenterar:

”Bricknode har uppvisat en fantastisk uthallighet och produktfokus genom

att skynda langsamt och ténka langsiktigt. Redan med volymerna under

2020 bevisade Bricknode skalbarheten i verksamheten genom att bli
kassaflodespositiva, en stark grund infor nasta investeringsfas i tillvaxtresan. Jag
arimponerad av den verksamhet som Bricknodes ledning har byggt upp och jag
ser det som ett privilegium att fa mojlighet att vara med genom bolagets notering
och kommersiella expansion. Vi ser redan resultat fran bolagets fokus pa tillvaxt
med en omsattningsokning over 40%.”




Om Bricknode Holding AB

Bricknode ar ett svenskt SaaS-bolag ”Software as a Service” som erbjuder en B2B-fokuserad mjukvaruplattform
for finans- och teknikforetag. Bricknode grundades 2010 med malsattningen att underlatta for tjansteforetag
inom finanssektorn att tillgangliggora sina produkter och tjanster till allmanheten genom digitalisering. Genom
att anvanda ny, molnbaserad, teknik har Bricknode skapat kostnadseffektiva verktyg och tjanster som mojliggor
natverkskopplingar mellan Bolagets kunder. Nagot forenklat beskrivet kan exempelvis Bricknodes kunder som
anvander applikationen for vardepappersmakleri (Bricknode Broker) handla med aktier och fonder i Bricknodes
system likt de kan gora hos exempelvis Avanza eller Nordnet, med skillnaden att kunderna kan bygga front-end i
sitt eget varumarkes regi. Bricknodes Plug-and-play for vardepappershandel 6ppnar upp for bade snabbare och
billigare implementering an de traditionella systemen pa marknaden. Eftersom kostnadsbarridren blir lagre blir
det mojligt for nya aktorer pa finansmarknaden att producera transparenta produkter med hogre slutkundsvarde

an vad som tidigare har varit mojligt.

Bricknode Core

Bricknode Core utgor grundpelaren i Bricknodes
erbjudande. Det ar bassystemet som gor det
mojligt for Bolaget att erbjuda specialiserade
l6sningar till kunderna. Karnan hanterar allt

som ar centralt inom finanstjanster bland annat
kunder, konton, transaktioner, saldon, instrument
och innehav. En fordel for kunder som anvander
Bricknodes applikationer ar att kunden enkelt
kan registrera sig online och borja anvanda
systemet samma dag. Bricknode Core innehaller
det mesta som ett teknikkunnigt foretag behover
som exempelvis vill lansera sin egen FinTech
produkt utan att behdva uppfinna hjulet som driver
maskineriet pa nytt.

Bricknode Broker

Bricknode Broker anvands av vardepappersbolag,
kapitalforvaltare och radgivare. Bricknode

Broker ar en komplett applikation baserad pa
Bricknode Core plattformen. Applikationen

gor det moijligt att satta upp kundportaler och
radgivarportaler tillsammans med en komplett
back-office portal. Ett exempel ar en distributor
som har vardepapperstillstand och ndgra anslutna
radgivare med ett antal slutkunder dar radgivarna
skoter forvaltningen. Genom Bricknode Broker kan
distributoren koppla sig mot exempelvis tusentals
fondbolag eller varldens olika borser for att erbjuda
aktiehandel. Bricknode Broker ar Bolagets forsta
vertikal som har existerat sedan 2011 och under
forsta halvaret 2021 stod for 70 % av de totala
intakterna.

Bricknode Lending

Bricknode Lending ar en applikation for
administration av lan, fakturering och mycket mer.
Vertikalen har utvecklats sedan 2015 och stodjer
allt fran konsumentkrediter till foretagslan och
omfattar bade sa kallad balansrakningsutlaning
(traditionell utlaning) och peer-to-peer utlaning
(lantagare och langivare méts utan inblandning av
en traditionell bank eller [aneinstitut).

Brokerage-as-a-Service och Lending-as-a-
Service

Med tjansten Brokerage-as-a-Service erbjuder
Bricknode helhetslosningar for automatisk
administration av investeringar i fonder, aktier,
obligationer, valutor och mycket mer. Bolaget
levererar hela IT-infrastrukturen och tar hand om
hela back office-verksamheten, avstamningar,
rapporteringar med mera, vilket gor processen
smidig for anvandaren. Bolaget har mojlighet att
anvanda sina egna applikationer och behalla hog
skalbarhet genom att erbjuda kunden ett satt att
lagga over hela administrationen till Bricknode

nu dags for oss att ta nasta steg i var internationella
expansion. En notering starker var profil och 6kar
kdannedomen om vart varumarke samtidigt som vi
bjuder in fler dgare att vara med pa var fantastiska
resa som bara har borjat.

Bricknodes kunder bestar av olika typer av
finansiella verksamheter och FinTech-bolag. Pa
det sattet far vara aktiedgare exponering mot

hela digitaliseringen av finansbranschen utan att
behova ta risk i ett enskilt varumarke.”



Affarsmodell

Bricknode ar ett SaaS-bolag med en hog skalbarhet i sin affarsmodell som star pa tre ben:
1. Licensavgift for sjdlva core-programvaran.
2. Avgifter beroende pa aktiverad modul i programvaran.
3. Volymbaserad avgift baserad pa antal depaer och anvandare samt assets under management (AUM).

Den laga instegskostnaden for att bérja anvanda Bricknodes system gor att kunder snabbt och enkelt kan
starta sin finansiella verksamhet med hjalp av Bricknode till en lag kostnad och sedan addera ytterligare
moduler och funktionalitet som en ”plug and play”-l6sning, allt eftersom behovet 6kar. Bricknodes Net
Revenue Retention var 113% for forsta halvaret 2021 vilket ar ett kvitto pa systemets ”stickiness” och att
affairsmodellen skapar synergieffekter bade for Bricknode och kunderna.

Marknad

Bricknode verkar huvudsakligen pd den globala SaaS-marknaden med inriktning pa finansiella tjanster
och FinTech. Historiskt har fokus varit pa den svenska marknaden men Bolaget har fran dag ett utvecklat
en digital plattform som gor det méjligt att skala upp verksamheten och etablera sig pa fler geografiska
marknader. Bricknodes initialt viktigaste och framsta marknad bedomer Bolaget finns inom EU dar
finansiella foretag omfattas av en enhetlig regulatorisk miljo.

SaaS-marknaden

Bolagets intakter kommer idag till 90 % fran den svenska marknaden och den svenska marknadens
foradlingsvarde har vuxit fran 243 miljoner kronor 2000 till 7,2 miljarder kronor 2018 . Det &r inte bara i
Sverige som SaaS marknaden véxer. Den europeiska SaaS-marknaden forvantas ha en arlig tillvaxttakt om
20,9% mellan 2018-2024 . Den globala marknaden for SaasS befinner sig i kraftig tillvaxt och varderades 2020
till 158 miljarder USD, marknaden forvantas ha en arlig tillvaxttakt om 12% fram till 2026 .

FinTech-marknaden
Marknaden for FinTech i kombination med finansiella tjanster och mjukvaruteknologi har de senaste aren
vuxit kraftigt, och pa en global niva 6ppnat upp nya affarsmojligheter for foretag. Den globala marknaden
for FinTech uppgick 2019 till 112 miljarder USD och forvantas fram till 2025 vaxa med i genomsnitt

22% per ar vilket motsvarar ett varde kring 305 miljarder USD. Marknaden drivs framst av 6kande antal
mobilanvandare och transaktioner online.

"Bricknode har utvecklat en SaaS-
I6sning som traffar helt ratt.

Med Bricknode kan finansiella

foretag snabbt satta upp en

robust digital plattform som klarar
regleringskraven och férvantningarna

pa anvandarvanlighet fran kunder och
medarbetare. Jag ser valdigt mycket
fram emot att vara en del av Bricknodes
fortsatta tillvaxtresa.”

- Lena Apler, grundare Collector Bank
och investerare




Investment highlights

?Ett shopify for finans”

Bricknodes SaaS-plattform for bolag inom finans digitaliserar och forenklar kundernas infrastruktur
back-end, samt ger mojligheten for kunderna att snabbt expandera deras digitala tjansteerbjudande. Ett
mer kostnadseffektivt och snabbare alternativ till att utveckla motsvarande infrastruktur och tjanster pa
egen hand eller med stod av externa konsulter.

Redo att skala upp produkten internationellt

Bricknode har hittills fokuserat pa att utveckla och férfina bolagets plattform. Genom Bricknodes
l6sning far kunderna en one-stop-shop dar kunderna sjalva kan bygga pa moduler och tjanster ovanpa
Bricknodes plattform. Nu ar plattformen redo att skalas upp genom internationell expansion fran basen
i Skovde. Bolaget har redan lokal narvaro i Stockholm och London. Bricknodes intakter vaxte 45 procent
under forsta halvaret 2021 jamfért med samma period 2020.

Abonnemangsbaserad intiktsmodell med lag instegskostnad gor att kunderna kan vaxa
tillsammans med Bricknode

Bricknode har idag ett 20-tal B2B-kunder som betalar mellan 5,000 SEK - 300,000 SEK per mdnad

i licensavgifter beroende pa vilka moduler och funktionaliteter som ar aktiverade i systemet.
Bevarandegraden av intdkter fran befintliga kunder ("net revenue retention rate”) uppgick i H1 2021 till
113 procent.

Snabbt vaxande marknad

Bricknodes primara malgrupp ar sma och medelstora distributorer av finansiella produkter. Tillvéxten
i detta segment drivs av en kraftigt 6kad efterfragan pa digitala finansiella tjanster, 6kade regulatoriska
krav och nya moln-baserade standarder.

Skalbarheten i produkterna
Bricknode har en globalt skalbar affarsmodell for den finansiella marknaden. Administrativa system

for finansiella tjanster ar efterfragade varlden 6ver och Bricknode har darfor fokuserat pa att utveckla
en produkt for den internationella marknaden sedan dag ett. Bolagets strategi ar att vara verksammai
alla relevanta marknader, dar fokus kommande ar framst kommer ligga pd marknader inom EU som har
samma regulatoriska miljo som Norden, men dar den digitala mognaden inte ar lika hog.




Erbjudandet

Motiv

Bricknode har sedan grundandet av bolaget haft ett starkt fokus pa att utveckla
en komplett infrastruktur for finansiella transaktioner for finansinstitut.
Bricknode vaxlar nu fas och gar fran utvecklingsfokus mot tillvaxtfokus. For

att maximera aktiedgarvardet och for att kunna rekrytera topptalanger maste
Bricknode vara valkapitaliserat. Noteringen pa Nasdaq First North Growth
Market 6ppnar nya mojligheter att resa kapital, 6ka varumarkeskannedom och
varumarkesvarde globalt samtidigt som det ver tid kan etableras likviditet

i aktien. Emissionslikviden kommer framst ga till Bricknodes internationella
expansion.

Erbjudandet i sammandrag

Erbjudandet avser en spridningsemission i samband med Bricknodes planerade notering pa

Nasdaq First North Growth Market. Erbjudandet omfattar hogst 1 376 146 aktier (exklusive mojlig
overtilldelningsemission). Erbjudandet riktar sig till befintliga aktiedgare, allmanheten och professionella
investerare.

Ca 67% av Erbjudandet omfattas av teckningsatagande fran befintliga agare samt externa investerare.
Teckningsatagande har [dmnats av bland annat BackingMinds Invest AB, Lena Apler, Claes Hemberg,
Northern CapSek Ventures AB och Polynom Investment AB.

Teckningsperiod 22 oktober - 1 november 2021
Teckningskurs 21,80 kr per (Courtage utgar ej)
Minsta teckningspost 300 aktier motsvarande 6540 kr

Emissionsbelopp vid full teckning Cirka 30 MSEK (1 376 146 aktier)

Overtilldelningsemission Cirka 10 MSEK (458 715 aktier)

Antal aktier innan emission 8 034 162 aktier

Bolagsvarde fore emissionen Ca 175 MSEK

Teckningsforbindelser Ca 20 MSEK motsvarande cirka 67% av Erbjudandet

Forsta dag for handel 9 november 2021

Handel i aktien Bricknode Holding AB har erhallit villkorat godkdnnande fran Nasdaq

Stockholm om upptagande till handel pa Nasdaq First North Growth Market.

Lock-up avtal Cirka 80 % av utestaende aktier fore Erbjudandet omfattas av lock-up om 12
manader raknat fran forsta handelsdag.

Teckna online via Avanza och Nordnet
alternativt via Nordic Issuing,

www.nordic-issuing.se




